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ESTRUCTURA PARA LA

ELABORACION DE UN
PLAN DE NEGOCIOS




;Que es un Plan de Negocios?

_‘
@

Es un documento escrito que define

claramente los objetivos de un negocio.
y describe los metodos que van a

emplearse para alcanzar los objetivos.




Caracteristicas

\

Légico: Su elaboracion responde a planteamientos racionales.

Progresivo: Cada parte depende de la anterior siguiendo una
secuencia.

Realista: Practico, basado en la realidad de la empresa y sus
potencialidades.

Coherente: Las partes deben ser consistentes y armdnicas entre si.

Orientado a la accidon: Conducir a la ejecucion de acciones
especificas, claras y precisas.



Consideraciones

\

* Aplica a un negocio que inicia o que ya ha iniciado.

* Debe actualizarse constantemente para reflejar cambios no
previstos con anterioridad. Vigencia no mayor a un afo.

*« Especificar la cobertura del plan.

+ Conocery entender los supuestos, la logica y los soportes que
se utilizaron para la realizacion de las proyecciones.



Factores de estrategia

1. Recursos
2. Acciones
3. Personas
4. Controles

5. Resultados




Recomendaciones

-’

+ Elaborar un documento breve.

* Detallar problemas y riesgos.
* Ponerlo en consideracion de alguien mas.

* Es importante tener claro el plan de
acciony los objetivos.

* Realizar el Plan de Negocios con calmayy
considerando todos lo temas a
desarrollar.



Estructura

1. Portada:




2. Indice.

3. Resumen ejecutivo.




4. Informacion sobre la empresa.




5. Mercado.
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6. Aspectos Técnicos.

(Dependera de la naturaleza del proyecto)




7. Anadlisis econdmico.




8. Evaluacion financiera.




\
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